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การ เจรจา ธุรกิจ




ในการทำธุรกิจนั้น ผู้ประกอบการต้องจริงจังในการทำงานอยู่แล้ว โดยเฉพาะอย่างยิ่ง ถ้าเป็นการเจรจาจับคู่ธุรกิจกับบริษัทญี่ปุ่นด้วย ผู้ประกอบการไทยจำเป็นจะต้องทำให้บริษัทญี่ปุ่นเชื่อมั่น และไว้วางใจเรา เขาจึงจะทำธุรกิจด้วย
แต่การจะทำธุรกิจกับบริษัทญี่ปุ่นนั้น ไม่ใช่จะทำได้ง่ายๆ เพราะประเทศญี่ปุ่นเป็นประเทศที่พิถีพิถัน และใส่ใจในรายละเอียด เพราะฉะนั้นเรามาดู Infographic ง่ายๆ จาก Krungsri กันว่าเตรียมตัวอย่างไร ให้นำเสนอธุรกิจของคุณได้อย่างมีประสิทธิภาพ
1. การเตรียมตัว
-สิ่งแรกที่เราต้องเตรียมตัว ก็คือการรู้จักธุรกิจของตัวเองให้มากที่สุด ข้อมูลของธุรกิจเราทั้งด้านตัวลเข และโอกาสที่เรามี จุดอ่อนและจุดแข็ง
-หลายครั้งที่สินค้า หรือแบรนด์ของเรามีประสิทธิภาพ แต่ขาดการนำเสนอที่ดี ผู้ประกอบการที่ดีควรมีความสามารถในการนำเสนอให้น่าสนใจ กระชับ และสั้นๆ เพราะถ้าคนที่ใหญ่ที่สุดในบริษัทยังเล่าเรื่องของตัวเองได้ไม่น่าสนใจ แล้วใครล่ะ จะทำ
-และถ้าเราทราบอยู่แล้วว่ามีใครที่จะมาเจรจาบ้าง การศึกษาประวัติบริษัทของคู่ค้า จะช่วยให้เรารู้ว่าเรากำลังจะต้องเจอกับอะไร
2.
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การเจรจาธุรกิจ

เตรียมพรีเซ็นต์ดีมีชัยไปกว่าครึ่ง ขั้นแรกหลังจากที่ได้ประเมินความต้องการและศึกษาข้อมูลของอีกฝ่าย เพื่อที่จะวางแผนการเจรจาได้อย่างเหมาะสมนั้น จะต้อง "เตรียมฝึกการพูดให้ดูเชี่ยวชาญและน่าเชื่อถือ" ด้วยข้อมูลที่แม่นยำเพื่อโน้มน้าวใจอีกฝ่าย และวางแผนรับมือกับคำถามที่อาจจะถูกถามกลับมาด้วยคำตอบที่ฉะฉาน ชัดเจน ซึ่งสิ่งเหล่านี้สามารถพัฒนาได้จากการฝึกฝนบ่อยๆ 2. เตรียมแนวคำถามอย่างฉลาด เพราะการตั้งคำถามที่ดีจะสามารถเปลี่ยนแปลงสถานการณ์ได้เลยทีเดียว ดังนั้น นอกจากจะฝึกตอบคำถามแล้ว จะต้องฝึกตั้งคำถามอีกด้วย เพราะถ้าหากปล่อยให้อีกฝ่ายถามฝ่ายเดียวก็เหมือนกับกำลังปล่อยให้เขารัวหมัดใส่คุณ ดังนั้นควรปล่อยหมัดกลับด้วยการตั้งคำถามที่มีประสิทธิภาพ เพราะการตั้งคำถามที่ดี ถูกที่ถูกเวลาจะช่วยให้คุณได้รับข้อมูลสำคัญ และบรรลุจุดประสงค์ได้อย่างง่ายดาย ซึ่งการตั้งคำถามที่ดีนั้นควรเป็นคำถามปลายเปิดเพื่อให้ฝ่ายตรงข้ามได้คิดต่อ เช่น หากคุณอยากให้ฝ่ายตรงข้ามช่วยแก้ปัญหา แทนที่จะพูดว่า "คุณช่วยทำแบบนี้ได้ไหม? " ลองเปลี่ยนเป็น "คุณคิดว่าเราควรจะจัดการกับปัญหานี้อย่างไร? " เพื่อให้ฝ่ายตรงข้ามได้มีส่วนร่วมในการแก้ปัญหานี้โดยไม่รู้สึกว่าถูกบังคับนั่นเอง 3.

NEA เผย 7 เทคนิคเจรจาการค้าข้ามชาติอย่างไรให้ธุรกิจปัง
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สถานการณ์การต่อรองเจรจาที่คุณต้องรู้ - Sales100Million | วิธีขาย | ปิดการขาย | ที่ปรึกษาการขาย | ประเทศไทย

การพูดคุยเจรจาถือว่าเป็นเรื่องที่สำคัญสำหรับนักธุรกิจหลายๆ
คน สำคัญถึงขนาดที่ว่ามีการเปิดคอร์สเรียนสำหรับเรื่องการพูด
การติดต่อสื่อสารโดยเฉพาะ เพราะบางคนพูดจนไม่ได้ฟังความคิดเห็นคนอื่น
บางคนเงียบจนคู่สนทนาเกิดความอึดอัด
ดังนั้นแล้วการเจรจาที่ดีจึงต้องมีความพอดีในบทสนทนา รู้จังหวะพูด รู้จังหวะหยุด
เพื่อให้การสนทนานั้นลื่นไหลและสามารถพูดคุยเรื่องธุรกิจได้ง่ายมากยิ่ง
แต่!

มารยาทในการเจรจาธุรกิจ - บุคคลิกของชาวยุโรป

วันพุธที่ผ่านมา ดัชนีเคลื่อนไหวในแดนบวกตลอดช่วงการซื้อ-ขาย บวกราว 8-9 จุด เป็นไปในทิศทางเดียวกับตลาดหุ้นต่างประเทศ จากการเจรจาระหว่างรัสเซีย-ยูเครน ที่มีความคืบหน้า ประเด็นสำคัญในวันนี้คือการประชุมกนง. ซึ่งกนง. มติเอกฉันท์คงดอกเบี้ย, หั่นคาด GDP ปี 65 เหลือโต 3. 2% เงินเฟ้อพุ่ง 4. 9% ส่งผลให้ดัชนี SET Index ปิดตลาดที่ 1, 698. 40 จุด +8. 66 จุด +0. 51% มูลค่าการซื้อขาย 97, 952 ลบ. ต่างชาติ +3, 301. 86 ลบ. TFEX +33, 796 สัญญา ตราสารหนี้ +1, 886. 73 ลบ. ปัจจัยบวก + สัญญาน้ำมันดิบ WTI พุ่งขึ้น 3. 58 ดอลลาร์ +3. 4% ปิดที่ 107. 82 ดอลลาร์/บาร์เรล หลังสหรัฐเผยสต็อกน้ำมันดิบลดลงมากกว่าคาด นลท. จับตาผลการประชุมกลุ่มโอเปคพลัสวันนี้ + การจ้างงานของภาคเอกชนสหรัฐในเดือนมี. ค. เพิ่มขึ้น 455, 000 ตำแหน่ง มากกว่าที่นักวิเคราะห์คาดการณ์ที่ระดับ 450, 000 ตำแหน่ง + FDA ของสหรัฐอนุมัติใช้งานวัคซีนโควิด-19 เข็มที่ 4 ของบริษัทไฟเซอร์/ไบออนเทค และโมเดอร์นากับประชาชนที่มีอายุ 50 ปีขึ้นไป เพื่อเสริมภูมิคุ้มกันและป้องกันความเสี่ยงจากไวรัสสายพันธุ์โอมิครอน + จีนเรียกร้องให้รัสเซียแก้ไขความขัดแย้งกับยูเครนผ่านทางการเจรจา + กนง.

5 วิธีสร้างความเป็นต่อใน การเจรจาต่อรองธุรกิจ - Thai SME Research

ในการดำเนินธุรกิจ SMEs การเจรจาต่อรองเป็นสิ่งที่สำคัญในการได้มาซึ่งผลประโยชน์ต่างๆ ทั้งการขาย การเสนอราคา การแลกเปลี่ยนผลประโยชน์ หรือแม้แต่การเจรจาต่อรองเงินเดือน การเจรจาต่อรองที่ดีที่สุด คือ การที่ได้ผลประโยชน์ทั้ง 2 ฝ่าย (win-win) อย่างไรก็ตาม ขึ้นชื่อว่าการเจรจาต่อรอง คงไม่ง่ายที่จะให้ผลการเจรจาออกมาสมประโยชน์อย่างที่ต้องการ บทความนี้ ผมจะแนะนำ 5 วิธีสร้างความเป็นต่อใน การเจรจาต่อรองธุรกิจ 1. รู้ว่าต้องการอะไร ผมว่าหลายๆครั้ง...
ในการดำเนินธุรกิจ SMEs การเจรจาต่อรองเป็นสิ่งที่สำคัญในการได้มาซึ่งผลประโยชน์ต่างๆ ทั้งการขาย การเสนอราคา การแลกเปลี่ยนผลประโยชน์ หรือแม้แต่ การเจรจาต่อรองเงินเดือน การเจรจาต่อรองที่ดีที่สุด คือ การที่ได้ผลประโยชน์ทั้ง 2 ฝ่าย (win-win) อย่างไรก็ตาม ขึ้นชื่อว่าการเจรจาต่อรอง คงไม่ง่ายที่จะให้ผลการเจรจาออกมาสมประโยชน์อย่างที่ต้องการ บทความนี้ ผมจะแนะนำ 5 วิธีสร้างความเป็นต่อใน การเจรจาต่อรองธุรกิจ
1. รู้ว่าต้องการอะไร
ผมว่าหลายๆครั้ง เราเจรจาต่อรองเพียงเพื่อให้ได้ผลประโยชน์มากที่สุด เป็นการเจรจาโดยรวมทั้งหมด ซึ่งอาจจะทำให้เราพลาดท่าเสียทีได้ ขั้นตอนพื้นฐานที่สุด คือ เราต้องรู้ว่าเราต้องการอะไร จุดประสงค์ของการเจรจาคืออะไร เช่น ต้องการขายสินค้าที่ราคา 2, 000, 000 บาท หรือ ต้องการ Credit terms 90 วัน หรือต้องการให้ลูกค้ารับข้อเสนออย่างไร เราควรจะกำหนดตัวเลขที่ชัดเจนหรือจุดหมายที่ชัดเจน เพื่อช่วยให้เราสามารถวางแผนการเจรจา คำพูดหว่านล้อม เหยื่อล่อ แนวทางการปฏิเสธ หรือตัวเลขขั้นต่ำที่ยอมรับได้
2.

3 ขั้นตอนง่ายๆ เจรจาธุรกิจกับบริษัทญี่ปุ่น ราบรื่นไม่สะดุด - Marketeer Online

	คอนเฟิร์มมติสั่ง 'ม.พิษณุโลก' ถอน ผศ.-รศ. 50 ราย แต่รอรับรองมติประชุม ต.ค.ก่อน
	10 สัญญานมือสำหรับฝึกสุนัข - บ้านและสวน Pets
	หม้อแปลง 12v 10a replacement
	วิธีอยู่ร่วมกับเจ้านายอย่างสันติ - Wealth Me Up
	เต้าหู้ ปลา เมนู
	อาหาร สุกร spm ราคา
	ตลาด อาหาร ทะเล เชียงใหม่
	แต่งสวนสวย "Style Modern Japanese" ด้วยหินสังเคราะห์ ที่คุณสามารถทำได้ด้วยตัวเอง - Homedeedee
	Lyrics เนื้อเพลง DESTROYER - FREE FIRE x SILLY FOOLS | เนื้อเพลง เผยแพร่ใหม่ - เนื้อเพลงและคอร์ด
	Samsung อาจเปิดตัว Galaxy Watch 5 Pro แบตใหญ่ขึ้น
	นักลงทุนไม่มั่นใจในการเจรจาสันติภาพ | กรุงเทพธุรกิจ | LINE TODAY
	Global house นครปฐม apartments


วันที่ 16 มิ. ย. 2561 เวลา 06:57 น. โดย... ดร.
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เลือกเครื่องมือที่ใช้ค้นหา
Google
MGR Online
ข่าว SMEs
Lite Version
หน้าหลัก SMEs ข่าว SMEs
เผยแพร่: 25 เม. ย. 2562 11:23
ปรับปรุง: 25 เม.

ย. นี้ เลิก ThailandPass/Test&Go: AOT ERW CENTEL MINT AWC • นโยบายส่งเสริมรถ EV: EA NEX GPSC BCPG หุ้นรายงานพิเศษ CPN (ราคาเหมาะสม Bloomberg Consensus 65 บาท) โครงการใหม่เปิดบริการต่อเนื่องหนุนรายได้เติบโต •CPN เปิดตัวโครงการใหม่ "เซ็นทรัล เวสต์วิว ราชพฤกษ์" พื้นที่กว่า 40 ไร่ พื้นที่ปล่อยเช่าสำหรับค้าปลีกราว 30, 000 ตรม. งบลงทุนประมาณ 6, 200 ล้านบาท โดยนำจุดแข็งจากโมเดลเซ็นทรัล อีสต์วิลล์ semi-outdoor มาปรับใช้ คาดสร้างเสร็จช่วง 4Q66 ส่วนสาขาจันทบุรีจะเปิดบริการ 26 พ. 65 รองรับความเจริญในเขต EEC ผบห. คาดโครงการใหม่ที่เปิดในปี 64 (อยุธยาและศรีราชา) และปี 65 (จันทบุรี) จะหนุนรายได้ปี 65โตราว 20-30% • ความเห็น ฝ่ายวิจัยมีมุมมองเป็นบวกจากการเปิดโครงการต่อเนื่องหนุนรายได้มีศักยภาพเติบโตเนื่อง ประกอบกับความกังวลต่อโควิด-19 ที่เริ่มลดลงเพราะกลายเป็นโรคประจำถิ่น และในวันที่ 1 เมษายน เป็นต้นไปประเทศไทยจะเริ่มเปิดประเทศรับนักท่องเที่ยวต่างประเทศเข้ามามากขึ้น สอดคล้องกับการใช้จ่ายภายในประเทศที่เริ่มฟื้นตัวขึ้นตั้งแต่ 4Q64 ที่เริ่มเปิดเมืองเป็น sentiment ที่ดีต่อธุรกิจ Bloomberg Consensus คาดกำไรปี 65 เฉลี่ย 9, 014.
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